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01
了解电商行业投放平台



电商行业投放平台

电商行业投放平台是以商品为核心，整合多种营销能力，实现广告主从商品管理到种草、宣发、卖货、复购等营销

目标的一站式营销管理平台

效率更高

同时通过清晰的数据闭环可快速诊断效果问题、快速定位爆品

2. 商品标签全平台统一，系统可基于更大规模的数据智能化寻

找商品兴趣人群

1. 以商品为核心做投放管理，多账户/多广告与商品有唯一且清晰的对

应关系优化师无需重复创建大量广告

效果更好



02
美妆行业投放分阶段运营策略

投前、投中、投后运营要点



投放运营策略概览

投前

明确客户投放规划&放量节奏

•

•

投中

落地投放策略&多产品功能使用

•

•

投后

多策略解决方案，符合客户投放预期

•

•

• 了解广告分阶段运营要点，减少对广告的理解成本，提高投放效率

投放阶段

运营要点



投前：明确客户投放规划&放量节奏，做好投放准备

核心点：5个要点助力投放list,提高投放效率

开户

⚫ 建议新开电商投放平台（ad.qq.com），符
合广告主加粉、直购等多投放需求

⚫

选品

人群

素材准备

⚫

其他

⚫

⚫

⚫

⚫

⚫ 大促期间多开账户，保证拿量能力

投
中

投
前

投
后



投中：落地投放策略，及时盯盘保证投放效果

在投广告数量 每日上新数量 广告上新时间 新广告效果监测

投
中

投
前

投
后

①上新策略：对齐上新策略，保持广告正常迭代

②关停策略：加强盯盘，避免空耗过多拉低广告ROI

关停策略：

广告维度关停

MC/DC,需创意维度关停,

广告回流重启

20-30%回流



投中：多产品能力使用，夯实账户拿量基础

核心点：电商行业投放平台OCPX不支持二方包，加强使用产品功能，提升转化率&拿量能力

投
中

投
前

投
后



下单出价策略

①首24小时下单：优化短效成本，助力达成客户考核标准

投
中

投
前

投
后

24小时下单出价：

•

•

投放技巧：

•

•

•

•

•

Tips：
• 考核30天ROI广告主 ：

• 强考核首日ROI广告

使用指引：



拿量策略

基于所选择的营销目标信息，一键起量将根据场景进行智能适配，可更有效地帮您提升广告的
探索效果和起量效率，若有快速起量的投放诉求，推荐使用该能力和优先拿量策略。

投
中

投
前

投
后

②一键起量+优先拿量：智能适配客户拿量场景

优先拿量：

一键起量：



创意策略

③多创意MC/动态创意DC：支持单广告下多个创意组合

起量更稳定

优势

⚫

建议

成本更稳定 目标达成提升

投
中

投
前

投
后



投后：多解决方案，符合客户投放预期

投
中

投
前

投
后



提升转化率策略

关
于
账
户
数

操
作
步
骤

人群出价策略:人群智能出价模式，提高转化率

✓ 后台自助开通+运营加白

✓ 新建策略

系统针对正负样本人群行为分级学习，达到提升转化率目的，非拿量策略。

• 正样本人群选择：

；投
中

投
前

投
后

https://dmp.qq.com/helpcenter/detail/1771/5177


投后：持续优化，提升拿量能力

投
中

投
前

投
后

✓

✓

✓ 使用

✓

✓

✓

✓



➢

➢

升级前后对比

3大优势

1.流程精简，投放效率更高： 2.数据能力整合，全流量联合建模数据更优

3.支持分版位出价，助力广告主提高多版位拿量能力

➢

➢

➢

投
中

投
前

投
后

版位通投：提高多版位拿量能力

版位通投：提高多版位拿量能力

https://docs.qq.com/doc/DU3dyZ1p3SkhaQnpo?u=a410f9e4f62b4a94af79ddcbcd3e7530


03
案例解析
本土、国际美妆



国际优秀案例解析：

诉求： 解决方案：

•

•

•

•

•

广告外层素材 商详聚合页

七夕日耗峰值 大促ROI优于日常 加强广告上新

20% 3倍3倍

•

•

•

•

•

•

投放策略：



本土优秀案例解析：

广告引流 小程序转化

套餐提升客单价利用爆品持续培育种子客群 交易路径持续引导提升客单



课程回顾总结

投后

多策略解决方案，符合客户投放预期

•

•

• 了解电商行业投放平台，提高投放效率

• 投放分阶段运营策略学习到应用，减少理解成本，提高广告效果

运营要点

投前

明确客户投放规划&放量节奏

•

•

投中

落地投放策略&多产品功能使用

•

•

分阶段



Thanks!


